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Kupowanie uzywanego auta z podziatem na regiony Polski.
W wielkopolskim kreca liczniki a na Pomorzu jest najmniegj
aut powypadkowych.

Jest juz dostepny kolejny raport Motoraportera. Niezalezni eksperci
motoryzacyjni przyjrzeli sie rynkowi zakupu uzywanych aut w Polsce z
podzialem na wojewodztwa w Ill kwartale br. Co w raporcie? Ciekawe wnioski,
kilka zastanawiajgcych wartosci i regiony, ktére wyrézniajg sie iloscia
nieuczciwych sprzedawcéw. Szczegobty ponizej.

- Wbrew pozorom geografia ma znaczenie. Hipotetycznie praktyki stosowane na
Pomorzu mogg byc¢ o wiele bardziej przejrzyste od tych stosowanych na Podkarpaciu
lub odwrotnie. To, co kupuje Nowak z Radomia, niekoniecznie kupi Kowalski z
Gorzowa Wielkopolskiego nawet, jesli interesuje ich ten sam model auta i identyczny
rocznik. To wszystko zawarliSmy w raporcie Motoraportera za |ll kwartat br. — mowi
Marcin Ostrowski, Prezes Zarzadu Motoraporter Sp. z o0.0.

Wisniewski z Koszalina i Wojcik z Krakowa jadg na ogledziny

Tak naprawde z pozoru wszystko moze wygladac identycznie. Wisniewski z
Koszalina na portalu aukcyjnym znalazt interesujgcy go samochéd i jedzie do
Szczecina na ogledziny pojazdu. Wéjcik z Krakowa zrobit to samo, ale udaje sie do
Nowego Sacza. | chociaz méwimy o tym samym modelu auta, prawdopodobiehstwo
zatajenia pewnych informacji jest inne. Zaréwno Wisniewski jak i Wéjcik zanim
dokonajg zakupu i potwierdzg transakcje bedg chcieli blizej zapoznac sie z autem, a
nie jak dotychczas tylko na podstawie fotografii w ogtoszeniu znalezionym w sieci. | w
tym momencie bardzo czesto pomocny jest ekspert Motoraportera, ktéry nie tylko
doskonale orientuje sie w tym, jak istotne sg ogledziny samochodu, sprawdzenie
stanu technicznego pojazdu, historia pojazdu, sprawdzenie przebiegu pojazdu, ale
tez jest w stanie ocenic obiektywnie, czy dane auto jest pokolizyjne i warte
proponowanej ceny. Omawiany raport doskonale oddaje nature tego, jak czesto
spotykamy sie z nieuczciwymi zagrywkami ze strony kupujacych oraz pokazuje, ze
tak naprawde omawiana sytuacja moze spotka¢ kazdego z nas.

Ogledziny pojazdu sg niezwykle istotne celem oceniania pojazdu. Niestety nie
zawsze sie to udaje. Oczywistym jest, ze jesli sprzedawca nie zezwala na ogledziny
pojazdu wykonane przez eksperta, to ma cos do ukrycia. | w zachodnio — pomorskim
taka sytuacja zdarza sie prawie jeden raz na cztery (doktadnie 23%), w Matopolsce
to 26%, a srednia statystyczna dla Polski wynosi 25,8%. Najcze$ciej odmawiajg w
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wielkopolskim, kujawsko — pomorskim i lubuskim (kolejno 34, 33, 32%). Najrzadziej
na Podlasiu i w wojewddztwie pomorskim (odpowiednio 14 i 17%). Ciekawostkg jest
fakt, ze w zesztorocznym raporcie za ten sam okres minionego roku réwniez to
wiasnie Wielkopolska byta tym regionem, gdzie najczesciej nie zgadzano sie na
ogledziny pojazdu. Niepokoi fakt, ze statystyki dla catego kraju wzrosty. W IlI
kwartale 2013 roku odsetek ten wynosit 21%.

o
A
[;;Lfe,  Rynek samochodéw uzywanych w Polsce.
Podzial na wojewodztwa.

Il kwartat 2014.

ascicieli Nie zgadzajacych sie na
ogledziny naszego eksperta
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Marcin Ostrowski zdradza kulisy tego typu dziatan. — Nagle okazuje sie, ze auto
mozna sprzedac w 15 minut, bo czesto po umoéwionym terminie ogledzin samochodu
dowiadujemy sie, ze nie ma juz mozliwosci przyjazdu z racji nieaktualnosci
ogtoszenia — ttumaczy szef Motoraportera. Wszystkim uczciwym sprzedawcom
mozna zyczy¢ tak szybkich transakcji.

Szczesliwy ten, kto wykonat ogledziny

Najwiecej zarzutow dotyczy cofnietego przebiegu, jak i stwierdzenia, ze auto jest
pokolizyjne, o czym sprzedawca wczesniej nie informowat. Okazuije sig, ze 199 tys.
przebiegu 9 — letniego auta w rzeczywistosci wypada nieco inaczej — w
rzeczywistosci to 299 tys., a ,cudowna igta” z ogtoszenia to $ciggniety z Niemiec
samochod, ktorym mtody mezczyzna (poprzedni wiasciciel) wpadt na ochronng
barierke uszkadzajgc maske i lewy bok. Epitet ,igta”, czy ,Slicznotka” to jedynie
perswazyjny tekst sprzedawcy, a w rzeczywistosci wielkie rozczarowanie i ..... ulga,
ze dzieki ogledzinom udato sie nie przeptaci¢ duzej kwoty pieniedzy za prawie
zakupiony pojazd.

Taka perspektywa z najwiekszym prawdopodobiefnstwem jest mozliwa w
Wielkopolsce. To w okolicach Poznania najczesciej, bo az w prawie 7 na 10
przypadkow (69%) ekspert Motoraportera miat podstawy sgdzié, ze przekrecono
licznik. Niestety Wielkopolska dos¢ mocno wyrdznia sie w tych statystykach, bo drugi
w kolejnosci region, tj. wojewddztwo mazowieckie ma az o 20 punktow procentowych
mniej. Na Mazowszu prawdopodobienstwo przekrecenia licznikow wyniosto 49%.
Ostatnie miejsce na podium w niechlubnej statystyce zajmuje wojewddztwo
dolnoslgskie z wynikiem 44%. Po drugiej stronie bieguna znajduje sie wojewddztwo
warminsko — mazurskie (14%) i lubuskie (16%). Przepasc¢ miedzy Wielkopolska, a
Warmig i Mazurami jest ogromna. Rok temu kolejnos¢ wyglgdata identycznie —
dominowata Wielkopolska przed Mazowszem i Dolnym Slgskiem, najrzadziej krecono
liczniki w wojewodztwie warminsko — mazurskim (tylko 2% w 11l kwartale 2013 roku).
W skali roku duzy skok zanotowano w wojewodztwie swietokrzyskim —z 9 do 36%
(az 4 razy wiecej). Niepokoi plaga naduzy¢ — w przeciggu roku w skali catego kraju
podstawa do sgdzenia, ze przekrecono liczniki wzrosta z 24,3% do 33,4%.
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Il kwartat 2014.

Najwiekszy odsetek przepadkéw w ktérych Ekspert miat
podstawy sadzi¢ o cofnieciu przebiegu

{(w odniesieniu do ogding| liczby pojazdéw sprawdzonych w danym wojewddztwie):

>

Bity, niebity, igta....

Nieuczciwi handlarze majg swoje sposoby na to, aby zarobi¢ jak najwiekszg ilos¢
pieniedzy. O ile akceptowalny jest fakt, ze mozna sprzedawac auto pokolizyjne, o tyle
nieuczciwe jest wprowadzenie klienta w btgd, oktamywanie go, ze auto jest
bezkolizyjne i stosowanie ceny adekwatnej dla auta bezkolizyjnego.
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Niestety wnioski nie sg optymistyczne, a tendencja z roku poprzedniego za
analogiczny okres w skali kraju nie ulegta zmianie. Zmienity sie wyniki procentowe w
poszczegolnych regionach, ale w skali kraju to wcigz odpowiednio 58% w roku
ubieglym i 59% za Il kwartat 2014 roku. Kto najcze$ciej sprzedaje auta pokolizyjne
mowigc, ze jest to auto bezkolizyjne? Niestety ponownie sprzedawcy w
Wielkopolsce. Ich odsetek wynosi az 83%. Drugie miejsce na podium zajmujg
sprzedawcy z wojewodztwa $lgskiego (77%), a trzecie z wojewddztwa podlaskiego
(70%). Warto pochwali¢ sprzedawcow z wojewddztw: pomorskiego, warminsko —
mazurskiego i podkarpackiego. W tych trzech regionach najrzadziej ekspert
Motoraportera miat podstawy sgdzi¢, ze sprzedawane auto jest faktycznie
pokolizyjne. Prawdopodobienstwo takie wyniosto odpowiednio 38, 39 i 41%. Rok
temu te regiony réwniez wyrdzniaty sie w tej kwestii, jednak wéwczas ten odsetek byt
jeszcze mniejszy.

=

motoraporter

ych w Polsce.

1l kwartat 2014.

www.motoraporter.com ]
"v / I \
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Pozostaje pytanie, dlaczego tak wielu Polakow chcgc kupi¢ auto moze zostac
nabitym w przystowiowg butelke? — Bilans jest prosty. Handlarz chce zarobic¢ jak
najwiecej. Klient chce kupi¢ jak najtaniej. Handlarz chcgc mie¢ dobry przychod
kombinuje trzymajgc cene lub sprzedaje odpicowany pojazd, ktoéry czesto w
rzeczywistosci jest wrakiem. Klient kupuje dostajgc rabat, ktory w rzeczywistosci jest
niewiele warty — ocenia Marcin Ostrowski.

- Chcemy jasno zakomunikowac, ze nie jestesmy wrogo nastawieni do sprzedawcéw.
Akceptujemy historie kolizyjng pojazdu, ktéra nie musi go dyskwalifikowac, chcemy
jednak, aby klient miat tego swiadomos¢, co i w jakim stanie kupuje. Decyzja nalezy
do niego. Wazna jest Swiadomos¢, wiedza — méwi M. Ostrowski.

Handlarze dominujg w sprzedazy

Okazuje sie, ze handlarze samochodowi zdominowali rynek sprzedazy samochodow
uzywanych w Polsce. Prywatni sprzedawcy to mniejszo$¢. | tutaj ponownie wyréznia
sie Wielkopolska — w tym regionie najwiecej aut sprzedajg wiasnie przedsiebiorcy
reprezentujgcy autokomis lub pojedynczy autohandel. To az 82% wszystkich
sprzedawanych, sprawdzonych przez Motoraportera aut. Liderowanie Wielkopolski
we wszystkich statystykach i jednoczesnie najmniejszy odsetek sprzedawcéw
prywatnych moze nies¢ jasno czytelne wnioski o handlarzach i komisach
samochodowych. Duzo, bo 79% sprzedawanych aut wystawianych jest przez
przedsiebiorcow w wojewoddztwie zachodnio — pomorskim. Z kolei w wojewddztwie
Swietokrzyskim az 58% sprzedawcow to osoby prywatne, 56% w warminsko —
mazurskim i kolejno 46% i 45% w wojewddztwach podlaskim i lubuskim.
Wspominane cztery regiony to wojewddztwa, gdzie ptace sg jedne z najnizszych w
kraju. Czy w tych regionach nie opfaca robic sie biznesu zwigzanego ze sprzedazg
uzywanych aut? To pytanie moze pozostac¢ otwarte.
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Il kwartat 2014.

Samochody sprzedawane
przez prywatnych wiascicieli / autohandel:

(w cdniesieniu do ogaéing| liczby pojazdow sprawdzonyc

prywatni wiasciciele autohandel
W POMORSKIE | 65%
w MALOPOLSKIE 76%
W PODKARPACKIE 61%
SWIETOKRZYSKIE 42%
W LUBELSKIE 68%
14% ‘ LODZKIE 86%
MAZOWIECKIE 54%
PODLASKIE 54%
WARMINSKO-MAZURSKIE 44%
W SLASKIE 66%
OPOLSKIE 60%
W DOLNOSLASKIE 1%
W LUBUSKIE 55%
18% ' WIELKOPOLSKIE 82%
KUJAWSKO-POMORSKIE A 56%
21% ' ZACHODNIOPOMORSKIE 79%

>

- Warto kupowac¢ samochody z gtowa. Nasi eksperci robig wszystko, aby klient
poznat faktyczng, a nie wystawiong warto$¢ pojazdu. Pomagamy mu podjg¢ decyzje.
Jeden klient akceptuje wady auta i kupuje pojazd za nizszg kwote, inny catkowicie
rezygnuje i jest nam wdzieczny za to, ze jego portfel nie uszczuplit sie o kilkadziesiagt
tysiecy ztotych — konczy Marcin Ostrowski.
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Wiecej informacji oraz infografika na www.motoraporter.com/pressroom

Motoraporter Sp. z 0.0. to ogdlnopolska sie¢ ekspertow motoryzacyjnych, oferujgcych
ustugi zaréwno wyszukania jak i przeprowadzenia inspekcji samochoddéw uzywanych
na terenie catej Polski. Na podstawie ogledzin samochodu ekspert przygotowuje
dokumentacje techniczng ktéra nastepnie drogg e-mailowg dostarczana jest
kupujgcemu. Pozwala to kazdemu w szybki sposéb uzyskaé informacje na temat
stanu technicznego i wizualnego wybranego samochodu i podjgc¢ decyzje o
ewentualnym zakupie.

Poprzez przygotowanie Raportu w jednym z 3 dostepnych wersji (Standard, Plus,
Premium), Motoraporter dostarcza potencjalnemu kupujgcemu wiarygodne
informacje dotyczgce kondycji najwazniejszych elementéw stanu wizualnego i
technicznego auta (przyktadowy raport: http://motoraporter.com/raport/4vion). Dzieki
temu, bez straty czasu zwigzanej z konieczno$cig jezdzenia po kraju, mozna
sprawdzi¢ zgodnosc¢ faktycznego stanu auta z ogtoszeniem, nawet jesli samochdéd
jest kilkaset kilometréw od miejsca zamieszkania zleceniodawcy.

Korzystanie z ustug Motoraportera jest bardzo proste - wystarczy ztozy¢ zamowienie
poprzez strone www.motoraporter.com, wybra¢ wariant raportu lub ustuge
wyszukania i weryfikacji ogtoszenia motoryzacyjnego, pozostawi¢ swoje dane
kontaktowe i dokonac¢ ptatnosci przelewem lub kartg kredytowg. Nastepnie
pracownicy Motoraportera kontaktujg sie z wiascicielem auta lub wiascicielem
komisu, w ktérym oferowane jest auto a ekspert dokonuje ogledzin. Raport
dostarczany jest w ciggu 24-48 godzin.

Motoraporter Sp. z 0.0. jest cztonkiem wspierajgcym Polskiej 1zby Motoryzacji,
laureatem finatu konkursu Aulery 2013 i 2014.

Kontakt dla mediow:
mail: media@motoraporter.com
tukasz Migalski tel: 733-300-233

Znajdz nas:
Facebook: https://www.facebook.com/motoraporter
YouTube: https://www.youtube.com/user/motoraporter
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